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Antonino Mirabile: chi ha s

conquassato tutto, specie in Italia

@ stata la globalizzazione che ha comportato squilibri

€ mancanza di fiducia negli investitori tradizionali.

Tra banche e assicurazioni & venuto meno il rapporto

di core-businnes, per la partecipazione invasiva delle banche

nelle assicurazioni e viceversa e si sono rotti equilibri importanti

di Nunzia Scalzo

a storia
dell’agenzia
Buropa nasce
on me pet-
& Tho vole-
. i¢ logistica (area
‘\territor'ale) sfa come strutmura

tganizzativa, con idea precisa
he qui dovevo mettere 4 frut-
to le esperienze che mi porta-
vo dietro dal 1967 quando fui
assunto in Sai come impiegato
di primo livello”, Racconta cosi
Nino Mitabile Ia sua espetien-
za professionale, Un nomo che
vive calato nel presente con lo
sguardo rivolto al futuro, ma
che ha saputo fare del passato
uno serigno di esperienze, F
continva: “Quando entrai in
Gerenza Sai erc un COtpo estra-
neo. Ma in questa mia vicenda
professionale si pud dire che
tutto ¢ stato algquanto singola-
te, anche il mio ingresso nella
compagnia. Bro un giovane
studente e mi trovavo in Vene-
to con mio fratello piy grande,
Questi mi regald una Fiar 500
che & stata la guida della mia
situazione futura, Tornato a Ca-
tania, con quell’auto me andavo
in glto per la cittd; nna volta al
viale Matio Rapisardi vidi una
nria vecchia amica che passeg-
glava. Mi sono gitato un paio
di volte per “guardatla fino 4
quando provocai un incidente,
senza gravi danai per fortuna,
Purnondimeno fui costretto ad
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andate in agenzia di assicura-
zione che aliota era Ja Sai. 1
incontrat alcund fanzonari ami-
ci di famiglia che mi proposeto
di fare domanda per lavorare
con loto dato che la Compagnia
CErcava un esperto in contabili-
ta. Senza pensarci troppo andai
dal tabaccaio e compilai la do-
manda su mezzo foglio di cartz
uso bollo, Dopo circa tre mesi
fui convocato per patlare con il
gerente”, Raccomandato? Pro-
prio per niente, Anzi guai a paz-
lare di raccomandazione. “Non

Antontino Mirabile con Ia moglie

ctedo nelle raccomandazioni
che sono il modo migliore pet
mottificate Pamor proprio, I
miei amicl non mi hanna raceo-
mandato ma garantito”. Dopo
questa digressione lammini-
stratore di Huropa assicurazioni
tiprende il suo racconto; “Tor
nai in Veneto ma mi straggevo
di malinconia. Passavo il tempo
a sctivere al vari presidenti di
societd fin quando un glorno
sctissi al conte Faina: pia pre-
sideate delia Olivett, questi mi
rispose e fissd un incontro con

flp ) -
Mirabile al centro con frat

i responsabile del personale
della suz azienda. Per farla bre-
ve mi artivo la lettera di assun-
zione sia per lazienda di Falna
che per Sai. Scelsi Sai, perché
era & Catania, Quando giunsi
in Gerenza, in verita mi senti-
vo fuori posto, Ma Fambiente
giovane, fresco e dinemico mi
diede la possibiliti di dialogare
e di creare squadre di lavoro che
dovevano recuperare quanto era
stato carente, I risultati furono
a dir poco eccezionali tanto che
nief tre mesi successivi mi diede-
10 una promozione dietro laltra
finc a quando nel 1978 diventai
addftittuta  Procuratore (mas-
sima carica taggiungihile, ndr),
Ho conosciuto figure di grande
livello professionale ¢ ho anche
fatto espetienza e scuola di vita
professionale™,

Una impostazione e una
cultura lavorativa che hanno
portato Antonino Mirabile “ad
intrattenere rapporti di stima
anche nelle relazioni sindaca-
li che ho sempre mantenuto”,
Tuttavia ma man mano che la
compagnis cresceva cambiava-
no i direttoti, i auovi che arri-
vavano facevanoc scelte che in
non condividevo, Fu Pinizio df
una differenziazione di tapporti
che mi portarono a pensare di
lavorare in proprio, Loro, i capi,
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anche per ridurre i costi, mi
fecero la proposta; io dettai lz
condizioni. Fu cosl che nacque
Pagenzia Sai Butopa di Catania
di corso Ttalia, era il 1 ottobre
1988. Tra ghi altti, presi a lavora-
re con me il figlio del mic por-
tiere, la figha di un autotraspor-
ratore che conoscevo ¢ poi nel
tempo 1 miel figli. L'agenzia ¢
cresciuta in modo esponenziale
grazie allapporto di espericnze
mterpersonali che facevano pat-
te della stotia di ognuno di noi,
ma anche grazie a quello che si

ar

con Ia famiglia. Sotfo i

era seminato sul piano della cre-
dibilita. Di risposte attese senza
delusioni per comportamenti
non corretd. Abbiatmo sempre
evitato di farci tentare da scelte
che cotmportavano facili cresci-
te. Sono stato eletto presiden-
te nazionale del Gaa Gruppo
aziendale agenti Sai.

Mirabile ha sempre pensato
che per capire 1 problemi bi-
sogna viverli dal di dentro per
questo “ho deciso di entrare in
Confindustria, Un attraversa-
mento in punia di piedi perché

io mi occupo di altro, ma ho
trovato un ambiente favorevole
e pronto ad accogliermi. Sono
stato nominato tesotiere e ho
gestito tutto con un rigore as-
soluto. La carica mi consente di
far patte del comitato di presi-
denza e cid mi ha permesso di
intervenite e conoscere proble-
matiche a carattere non solo
locale ma anche provinciale e
regionale”.

Un altro incarico che ha
agsunto & stato quello di con-
sigliere della Camera di Com-
mercio di Catania, ma “dopo
un petiodo di osservazione e
di delusione proposi di attivare
un servizio di assicurazione alle

DErsone, un programma aperto’

alla citth e non solo ai singoli,
interessatl per vari motivi a ca-
pite il mondo delle assicurazio-
ni, Non se ne fece nulla. Non
amo alimentate polemiche ma
non posso negare che l'atteg-
giamento dei vertici mi ha fe-
tito per i mode in cul hanno
condotto la cosa, sul quotidiano
locale annunciarono liniziativa
e se ne attribuirono Ia paternita,
Senza dar seguito & chiaro...”.

Come non bastasse, Mirahi-
le & riuscito a creare anche un
osservatorio Antifrode perma-
nente alla prefettura.

Torniamo a padare della sua
specialira e della sua creatura ¢
tentiamo un'analisi della situa-
zione attmale, Nino Mitabile
splega che “Sai ¢ diventata Fon-
diaria Sai. La situazione attuale
¢ difficile ma io non paderei
di crisi, piuttosto di situazioni
antiche che ancora ci trascinia-
mo dietro, Poiché la crisi & an
discorso che va oltre i confini
nazionali e sono le banche e i
cosiddetti potetl forti che de-
tengono tutte. Oggl non & pil
come ai tempi di Mediobanca,
quando c’era Cucciz 2 mante-
nere 1 giusd equilibrd, Chi ha
sconquassato  tutto, specie in
Italia & stata la globalizzazione
che ha comportato squilibil e
mancanza di fiducia negh inve-
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sttott tradizionali. Tta banche e
assicutazioni & vemmuto meno i
rapporto di core-businnes, per
Ia partecipazione invasiva delle
banche nelle assicurazioni e vi-
ceversa e si sono rottl equilibsi
importantd, Tant’é vero che la
partecipazione delle banche &
stata percepita come alietrante
in alcuni momenti e precccu-
pante in alui”, B alla domanda
su come si risolve 1a crisi Mira-
bile risponde che “Non ¢’ una |
ticetta. Bisogna dare fattibilita
e contenuto alle idee. Bisogna
infondete autostima nel lavora-
totl. B poi battersi sempte pe
la qualith dei servizi e ricordare
le tegole™.

Detto ¢id facciamo un tuf-
fo nel passato, Un uomo di tali
ptincipi ha certo avuto una edo-
cazione improntata in un certo
modo. un ruocle preponderante
hanno I genitorl, “Mio padre era
ispettore delle imposte: i suoi
rifiuti sono diventati comanda-
menti per me. Ma la gestione
dei nucleo familiare era di mia
madre, era una carabiniera,
pensi che fine a una certa eti,
se mi ridravo tardi prendeva 1l
cucchiaio di legno e tentava di
detmele. Lei gestiva, capiva ¢
soprattutto intuiva. Noi erava-
mo cinque fratelli, due non ci
sono pit, ma quelli che stamo
timast abbiamo un rapporto
straordinatic. Nel 1968 mi sono
sposato con una donna che ¢ la
mia forza e che mi ha regalato
tanta comprensione ¢ taota dol-
cezza, Quando ci siamo sposati
lei aveva 19 anni e da allorz ¢
sempte stata al mio fanco. Ho
due figli ¢ cinque nipoti che
sono il mio mondo™. Un uotmo
completo con le idee chiare. “T1
mio proposito ¢ quello di conti-
nuare quello che fin qui he fatto
per taggiungere non un obietti-
vo ma gli oblettivi prefissati.

“Ho fatto tante cose e sono
contento, non perché le posso
elencare ma pet la soddisfazio-
ne e la giola degli amici che le
condivideno con me”.
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